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Produse ecologice
pentru o comunitate sanatoasa

Ecaterina Morari este una dintre cele cinci cdstigdtoare ale
Concursului de Granturi, organizat in vara acestui an de citre
AO EcoContact, in cadrul proiectului Mdsuri de adaptare si
rezilientd la schimbdrile climatice si dezvoltarea institutionald
in Zona Ramsar ,,Nistrul de Jos”

Istoria afacerii initiate de Ecaterina a inceput mai multi ani in
urmd, atunci cand femeia si sotul ei au decis sa nu mai plece la
muncd, peste hotare, fiind nevoiti sa stea departe de familie si
copii. Sotul Ecaterinei a muncit 15 ani in strdinatate, iar
Ecaterina, cu mici intreruperi, a lucrat si ea cativa ani in afara
tarii.

Se stie ca fenomenul migratiei, chiar si,,pentru o perioadd scurta”
(asa cum obisnuiesc sd spund multi moldoveni care pleaca la
muncd, in strdinatate), si-a ldsat amprenta asupra miilor de
familii de la noi din tarda. Consecintele, de cele mai dese ori, au
fost: divortul, copii nesupravegheati, abandonul scolar, iar sirul
acestora poate fi continuat...

Din fericire, Ecaterina a inteles la timp ca fiind departe de familie,
pierdea cele mai valoroase momente din dezvoltarea copiilor sdi,
care pe atunci aveau o varsta frageda. Astfel, a decis sa schimbe in
bine povestea de viatd a familiei sale, dar si a afacerii, pe care a
pornit-o acasa, cu forte proprii. De altfel, familia se bucura acum
si de respectul comunititii, care 1i este recunoscitoare pentru
produsele proaspete si sandtoase, la care are acces, la citiva pasi
distanta.

~Ceea ce ne-a motivat cel mai mult sd pornim aceastd afacere, a

fost sd ramdnem in tard, sd ramdnem acasd. Am fost plecati mult timp de acasd, atdt eu cat si sotul,
pand am cumpdrat casa noastrd. (...) Copiii aproape cd nu l-au vizut pe tata. Acum sunt mari deja.
(..) Ca orice familie, ne doream sd avem o casd a noastrad si o gradind mare, in care sd crestem fructe
si legume naturale, pentru cd cele din comert nu sunt atdt de sigure pentru sandtate.” — povesteste
Ecaterina.

Inceputul (de fapt, sotii au avut mai multe tentative de pornire a afacerii), s-a dovedit a fi mai dificil
decat si-l imaginau. Lipsa resurselor, nu doar financiare, ci si a pregatirii in aspect cognitiv privind
constructia si gestionarea unei sere, au constituit momente foarte solicitante, in special pentru
Ecaterina, pe umerii cireia ramasese, practic, si gospoddria, si familia, si afacerea. Acum, in
schimb, precum bine o spune, Ecaterina creste ,,doi copii... si 0 afacere”, care, la fel, este ca si un copil
pentru intreaga familie.

,Copilul cel mare deja e pe drumul lui, dar cel mic rdmdne cu noi si.... mai avem un copil cu care
ramadnem — afacerea noastrd. Noi am fost implicati cu totii in fiecare detaliu. Ne-au ajutat si copiii.
Asa am crescut impreund. Copiii se implicd mai ales cu livrarea comenzilor, in special la persoanele
in etate. Ei se simt motivati, cand stiu cd pot fi utili, facand un bine.”



Revenind la inceputuri, Ecaterina ne-a povestit ca prima sera pe care a construit-o impreuna
cu sotul ei, era micd si modestd, ca si bugetul familiei de atunci. Cu toate acestea, familia a
reusit sa cultive suficiente legume, cat sa isi asigure propria intretinere si sa vinda o cantitate
mica din productie. Primii cumpdratori au fost chiar sétenii din vecindtate. Acest lucru i-a
incurajat pe tinerii intreprinzatori, pe de o parte, si a sporit increderea ,,cumpdratorilor
multumiti”, de cealaltd parte, numarul cdrora a crescut, intre timp.

“In primdvard am aflat despre concursul de granturi mici promovat de cdtre reprezentantii
asociatiei EcoContact. Atunci mi-am spus cd aceea trebuia sd fie sansa mea, pentru cd si
afacerea mea merita un inceput sigur, asa cum i se cuvenea. Pentru aceasta, ii sunt
recunoscdtoare dnei Larisa Voloh, primarul satului nostru (n. red. Palanca), cea care ne-a
informat despre concurs si apoi ne-a dat sfaturi utile privind implementarea corectd a unui
proiect de grant, in special ce tine de modalitatea corectd de efectuare a procurdrilor” -
mdrturiseste Ecaterina.

Femeia este convinsa ca desi a reusit sa puna la punct cea mai importanta parte din proiectul
siu de afacere, adevarata munci de acum incolo incepe. Insd acest lucru nu o sperie, ci
dimpotriva, {i inspira mai multa incredere si o face sa se simta mai pregatitd de a merge
inainte cu afacerea pusd pe roate.

Cu méndria specifica unui om implinit, Ecaterina ne spune ca produsele crescute la ea in
sera sunt inalt apreciate de sateni, care vin dupd produse direct la poartd. Acest lucru ii
permite femeii sa facd economie de timp si de transport. lar pentru cd orice afacere se
bazeaza pe trocuri, Ecaterina, isi vinde marfa mai ieftin, reusind astfel, sé isi asigure fluxul de
cumpardtori si sd 1i mentina multumiti. Or, lucru stiut, un client multumit aduce alti cativa
clienti.

Mai mult, din cauza masurilor restrictive privind deplasarea oamenilor, pentru prevenirea
raspandirii infectdrii cu Covid-19, Ecaterina, ca orice intreprinzdtor, a trebuit sa isi
re-orienteze serviciile, iar vanzarea de acasd a fost, poate, una dintre cele mai simple si mai
functionale solutii.

Intrebatd despre planurile de viitor, femeia a raspuns fara ezitare: ,Sd crestem! Absolut!
Pentru a reusi, un om are nevoie de vointd. Avand o serd noud, mult mai mare, tot ce ne dorim
este sd o vedem plind!” — spune Ecaterina, cu optimism.

Printre planurile de viitor se doreste crearea unei marci inregistrate si asigurarea unei
vizibilitati mai ample pentru intreaga afacere, astfel incat marfa celor doi soti (intre timp,
sotul Ecaterinei s-a intors definitiv acasa) sd ajunga si in satele megiese. Sotii nu uitd nici de
investitiile in propriile cunostinte. De aceea, pentru a fi mai buni, au decis s se studieze mai
multe tehnici ecologice — altele decat compostul, pe care il practicd la moment, pentru a-si
putea creste productia in conditii sigure si sinatoase pentru mediu si pentru comunitate.

La final de vizitd, Ecaterina a tinut sa multumeascd donatorului, Agentia Austriacd de
Dezvoltare, pentru posibilitatea de a-si dezvolta afacerea acasa, alaturi de familie.

Proiectul Mdsuri de adaptare si rezilientd la schimbadrile climatice si dezvoltarea institutionald,
in Zona Ramsar ,Nistrul de Jos” este implementat de AO EcoContact si SE ,,Biotica” cu
suportul financiar al Agentiei Austriece de Dezvoltare. Scopul granturilor oferite in cadrul
proiectului sus-numit a fost de a sustine dezvoltarea afacerilor mici conduse de femei din
comunitatile vizate in cadrul Zonei Ramsar ,,Nistrul de Jos” - afaceri care genereaza venit in
baza valorificarii resurselor ecosistemice si a dezvoltirii conditiilor pentru rezilienta la
schimbarile climatice”
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